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ANTARA
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Nota Kesepahaman tentang Kerjasama Pemasaran Program Pembelajaran Digital
(selanjutnya disebut “Nota Kesepahaman") ini dibuat pada hari ini, Minggu, tanggal dua
puluh tujuh bulan Oktober tahun dua ribu sembilan belas (27- 10 - 2019), oleh dan antara
pihak-pihak yang bertandatangan di bawah ini:

Universitas Muhammadiyah Semarang, suatu institusi yang didirikan berdasarkan hukum
dan peraturan perundangan yang berlaku di Republik Indonesia, berkedudukan di JI.
Kedung Mundu Raya No. 18 Semarang dalam Nota Kesepahaman ini diwakili secara sah
oleh Muhammad Yusuf, PhD, dalam kapasitasnya sebagai Kepala Kantor Urusan
Internasional dan Kerjasama (International Realtions Office-IRO), selanjutnya disebut
sebagai "IRO UNIMUS".

PT CiptaEdu Kreasl, Perusahaan yang tunduk dibawah hukum dan peraturan
perundang-undangan Republik Indonesia yang beralamat JI. Raya Bogor Ciluar No. 20C
RT 002/001, Kelurahan Ciluar, Kecamatan Bogor Utara, Kota Bogor yang dalam hal ini
diwakill oleh Maria Pratmadyaning Widyati, dalam kapasitasnya sebagai Direktur Utama
dari dan oleh karenanya sah bertindak untuk dan atas nama Perusahaan, untuk
selanjuinya disebut”" PESONAEDU".

Selanjutnya, UNIMUS dan PESONAEDU secara bersama-sama disebut sebagai Para Pihak
dan masing-masing sebagai Pihak. Para Pihak sepakat untuk membuat, menandatangani,
dan melaksanakan Nota Kesepahaman ini berdasarkan syarat-syarat dan ketentuan-
ketentuan sebagai berikut:

(1)

(2)
(3)
(4)

PASAL1
DEFINISI

Pembelajaran Terintegrasi di Era Digital adalah program pembelajaran digital yang
dikembangkan oleh PesonaEdu Integration untuk diterapkan di sekolah-sekolah.

BDI adalah Buku Digital Interaktif yang dikembangkan oleh PesonaEdu.

Learning Management System (LMS).

Sales Force adalah subjek hukum yang memiliki fugas untuk menjual produk dari
sebuah perusahaan baik itu barang atau jasa dan sekaligus melakukan representasi
untuk perusahaan itu sendiri.
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(1)

(2)

(1)

(2)

(3)

PASAL 2
MAKSUD DAN TUJUAN

Maksud dari Nota Kesepahaman ini adalah rencana pelaksanaan keriasama oleh
Para Pihak dalam rangka pengembangan bisnis penjualan program pembelajaran
terintegrasi di era digital untuk khususnya mendukung peningkatan mutu pendidikan di
Indonesia. ("Kerjasama").

Tujuan pelaksanaan Nota Kesepahaman ini adalah untuk dilaksanakannya Kerjasama
dalam rangka sinergi didalam pengembangan usaha.

PASAL3
RUANG LINGKUP

Pemasaran produk/layanan PESONAEDU ke sekolah-sekolah di bawah Yayasan
Muhammadiyah di seluruh Indonesia dan sekolah-sekolah lain di Provinsi Jawa Tengah.
Produk/layanan PESONAEDU berupa Program Pembelajaran Terintegrasi di Era Digital
yang terdiri dari:

a. BDI

b. LMS

c. Pelatihan dan Pendampingan

d. Produk partner
Penyediaan Sales Force oleh UNIMUS.

PASAL 4
MODEL BISNIS

Para Pihak sepakat dalam memasarkan produk/layanan PESONAEDU, IRO UNIMUS akan
mendapatkan diskon dari PESONAEDU sebagai berikut:

BDI sebesar 20%
LMS sebesar 25%

ii. Pelatihan dan Pendampingan sebesar 10%
iv. Produk partner — Samsung Tab sebesar 6%

(1)

(2)

PASALS
JANGKA WAKTU PERJANJIAN

Nota Kesepahaman ini berlaku selama 1 (satu) tahun terhitung sejak tanggal
penandatanganan Nota Kesepahaman ini oleh Para Pihak.

Nota Kesepahaman dapat diperpanjang atau diakhiri lebih awal berdasarkan
kesepakatan tertulis Para Pihak dengan pemberitahuan tertulis terlebin dahulu dari
salah satu Pihak kepada Pihak lainnya paling lambat 30 (tiga puluh) hari kalender
sebelumnya.

PASAL 6
BIAYA

Para Pihak sepakat bahwa segala pembiayaan yang timbul dalam Nota Kesepahaman ini
ditanggung oleh masing-masing Pihak.
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PASAL7
KERAHASIAAN

(1) Para Pihak dengan ini menjamin akan menjaga sefiap data atau keterangan dan
informasi-informasi yang berkaitan dengan metode, tools, keuangan, pemasaran bisnis,
produk dan/atau pelayanan yang diketahui atau timbul berdasarkan Nota
Kesepahaman ini, sebagai rahasia dan tidak akan diberitahukan kepada Pihak Ketiga
yang tfidak berkepentingan dengan alasan apa pun juga selama dan sesudah
berakhirmya Nota Kesepahaman ini, kecuali hal-hal yang merupakan milik umum (Public
Domain), atau diharuskan dibuka berdasarkan ketentuan hukum, terhitung sejak
tanggal penandatanganan Nota Kesepahaman ini dan akan tetap berlaku sampai
dengan 2 (dua) tahun setelah Nota Kesepahaman ini berakhir atau sampai dengan
perjanjian sebagaimana dimaksud Pasal 4 ayat (3) telah ditandatangani.

(2) Kegagalan dalam menaati kewajiban sebagaimana dimaksud ayat (1) Pasal ini akan
menyebabkan Pihak yang gagal menaatinya untuk memberikan ganti rugi terhadap
Pihak lainnya.

PASALS
EKSKLUSIVITAS

Para Pihak sepakat bahwa Nota Kesepahaman tidak bersifat eksklusif sehingga masing-
masing plhak dapat melakukan perjanjian sejenis dengan pihak lainnya. IRO UNIMUS
memiliki wilayah kerja pada Provinsi Jawa Tengah dan Sekolah Muhammadiyah se
Indonesia.

PASAL Y
AMANDEMEN

Setiap perubahan terhadap hal-hal yang diatur dalam Nota Kesepahaman ini hanya dapat
dilakukan atas persetujuan tertulis yang ditandatangani Para Pihak dan kemudian
dituangkan dalam bentuk amandemen atau side letfer.

Nota Kesepahaman ini dibuat dengan itikad baik untuk dipatuhi dan dibuat dalam rangkap
2 (dua) asli, masing-masing sama bunyinya di atas kertas bermeterai cukup dan mempunyai
kekuatan hukum yang sama setelah ditandatangani masing-masing Pihak.

IRO UNIMUS

national relation olfice

Muhammad Yusuf, PhD Maria Pratmadyaning Widyati
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